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La situacio financera de les llars millennials als EUA i a Espanya:
seran capacos d’atrapar les anteriors generacions?

En els articles anteriors d'aquest Dossier, s’ha caracteritzat els millennials com una generacié que ha arribat a I'edat adulta en un
context economic desfavorable i incert, amb un mercat laboral deprimit i amb un sector immobiliari en contraccié. Aquestes
condicions economiques ja fan intuir que la situacié financera d'aquests joves, en general, no ha de ser gaire esperancadora. A

més del context economic advers esmentat, certs aspectes que

EUA: riquesa neta mitjana caracteritzen aquesta generacio, com el fet que ajornen deci-
(Dolars del 2013) sions vitals com la formacié d’'una llar o els reptes propis als
250,000 quals s’han d’afrontar, com I'augment del preu de I'educacié
universitaria als EUA, també han condicionat les seves deci-

500000 / sions financeres, a les quals dediquem el present article.
/ Per analitzar la situacio financera de les llars encapcalades per
150.000 millennials, comparem I'evolucié de la riquesa neta mitjana de
/ cada generaci6 al llarg del cicle vital."? Els grafics adjunts mos-
100,000 tren que les diferéncies generacionals son molt significatives:
als EUA, la riquesa neta mitjana dels millennials entre 25 i 34
50000 anys és el 60% de la riquesa mitjana d’un jove de la generacié X
a la mateixa franja d’edat. A Espanya, s'observa una diferéncia
/ encara més gran: la trajectoria de la riquesa neta de cada gene-

racio se situa per sota de la generacio6 precedent, i, en el cas
concret dels millennials, la riquesa neta mitjana és de 3.000 euros,
enfront dels 63.400 euros que acumulaven els joves de la gene-
Bty Eeaia Camarddi RhlenzCh racié anterior quan tenien la mateixa edat.

Font: Dettling, L. i Hsu, J. W., «Playing Catch-up», IMF.
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Que genera aquest notable gap de riquesa neta entre genera-
cions? Com veurem, hi ha dos motius principals. Laspecte més rellevant, i que explica la major part de la diferéncia, és posseir o
no un habitatge. El segon, I'elevat endeutament no hipotecari.

Espanya: riquesa neta mitjana

Pel que fa al primer factor, la compra d’un habitatge és la deci-
(Euros del 2014)

si6 financera més important que pren una llar, ja que aquest
acostuma a ser l'actiu de més valor que posseeixin les families 300.000
i, @ més a més, és el principal instrument a través del qual acu- 250000 A
mulen riquesa, ja que actua com un mecanisme d’estalvi. Qué

ens diuen les xifres? Als EUA, el 34% dels millennials tenen 200000

I'habitatge en propietat, un percentatge lleugerament inferior ~ '°0% / Seo

a la generacio precedent (del 39%). Una situacié encara més 100.000 == -

diferenciada s'observa en les generacions successives de joves 50.000

espanyols: el 44% de les llars millennials tenen I'habitatge en A e

propietat, comparat amb el 65% de la generaci6 X. OB EEL YSERRRYEEE T E QD
CPRIIRNBRARATLLITIHRIITE8BIRRRS

Si tenim en compte aquest factor (I'«efecte composicié») i ens Edat (anys)

centrem només en les llars que tenen I'habitatge en propietat, s Gen. slenciosa (2014) = = = = Gen.silenciosa (2002)

observem que la diferencia en riquesa neta mitjana s'esvaeix 2’;‘5{;";;’[,"13’; e 22?52&? e

als EUA, mentre que, en el cas d’Espanya, la diferéncia es Millennials (2014) Millennials (2002

redueix de forma significativa, tot i que continua sent notable v , _ R .
. . . R . Nota: Riquesa neta és els actius financers i immobiliaris menys els passius (deutes).
(eI 47%). Esadi I, les llars millennials que aconsegueixen com- Font: CaixaBank Research, a partir de dades de 'Enquesta Financera de les Families (2002 i 2014).

1. Noteu que es tracta de joves que han format una llar independent de la dels seus progenitors. En concret, les dades dels EUA provenen de la Survey of Consumer
Finances i les de Espanya, de 'Enquesta Financera de les Families (EFF). A Espanya, els millennials son els joves entre 22 i 33 anys a I'EFF del 2014 (nascuts entre el 1981
i el 1992), i la generaci6 X son les persones de la mateixa franja d’edat (22-33 anys) a I'EFF del 2002 (nascuts entre el 1969 i el 1980). Per als detalls sobre les dades dels
EUA, vegeu Dettling, L. i Hsu, J. (2014), <The State of Young Adults’ Balance Sheets: Evidence from the Survey of Consumer Finances», Federal Reserve Bank of St. Louis
Review, Fourth Quarter 2014, 96(4).

2. Lariquesa neta és la variable que aproxima millor la situacié financera de les llars i es calcula com la diferéncia entre els actius (financers i immobiliaris) i els passius
o deute de la llar. La mitjana és el valor més representatiu, ja que la meitat de les llars es troba en una situacié millor (o pitjor) en relacié amb aquest valor. Els trams
d’edat permeten comparar diferents generacions controlant pel cicle vital.
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prar I'habitatge tenen poc més de la meitat de la riquesa
neta que van aconseguir els seus predecessors, uns
54.500 euros enfront dels 103.000 euros de la generacié X
(vegeu la taula adjunta). La decisié de comprar un habi-
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Espanya: situacio financera dels millennials en relacio

amb la generacioé X
(% de llars, llevat que s’indiqui el contrari)

I o . Sense Amb
tatge i I'evolucio del seu preu, per tant, tenen importants Total eltie e
consequencies sobre el procés d'acumulacié de riquesa al en propietat en propietat
llarg del cicle vital. R AR S D e Gen.X (2002) 63408 1321 103164

. . (euros del 2014) Millennials (2014)  3.000 380 54500

Com hem apuntat més amunt, el segon factor que explica -
lamenor riquesa neta dels millennials és 'elevat endeuta- At

i iacadi 5 i Gen. X (2002) 65,5 00 100,0
ment no hlpote,carl,_es adir, el que no esta reIaaopatgmb e
la compra de I'habitatge. Als EUA, es tracta, principal- Millennials (2014) 439 00 100,0
ment, de deute contret per finangar els estudis universita- e s variah Gen. X (2002) 88 67 99

i i U inli endaa variaple

r|,s. Entre el 1997 i el 2017, s’ha multlp!lcat el nombre Millennials Q014 40 16 7
d’estudiants amb aquest tipus de deute i ha passat de la
meitat a dos tercos dels estudiants. A més a més, el valor o diinversi Gen. X (2002) >3 20 i
mitja del préstec s’ha duplicatiarriba ara als 27.000 dolars. Millennials (2014) 2,7 19 36
L'endeutament no hipotecari dels millennials espanyols Fonsd . Gen. X (2002) 169 11,2 198

A A H HE . ons de pensions
també és superior al de.Ia generacio precedent: el 33% P Millennials 2014) 10,6 47 181
dels que no tenen I'habitatge en propietat tenen algun Passils
tipus de deute, majoritariament credit al consum. A més a

] . : ) Gen. X (2002) 63,2 230 84,4
més, la carrega financera d'aquest deute (pagaments per Algun tipus de deute —
deute) representa el 21% dels ingressos de la llar, molt Millennials (2014) 559 33 8438
superior al 13% de les llars comparables de la generacié X, Deute hivotecari Gen. X (2002) 449 00 68,5
i el 33% pateix estrés financer.? eute hipotecar Millennials 2014) 345 00 786

. 2 (3 . . Estrés financer

La desfavorable situacio financera dels millennials els N —— Con X 0002 e o 5
situa en una pitjor situacié de partida per poder afrontar mitja,?a de les llars amb LA ’ ! !
els reptes de futur, el més rellevant dels quals és la jubila- deute (% d'ingressos) Millennials (2014) 21,5 211 239
Cio. Als EUA, s'ha produit un canvi radical en la forma en Estrés financer (carrega Gen. X (2002) 99 15,5 90

o i i financera >40%) de
que els ocupadcers gestlonep els'plans de pensions de[s Lpereals Millennials 014) 23,2 27 184
seus empleats: s’ha passat d’'un sistema de benefici defi-

; : ; ; s hilacid Gen. X (2002) 47 12,5 06

n.lt en que es garaptla una quantltat en Ig jubilacio, a un S R g A
sistema contributiu en qué l'ocupador i I'empleat fan Millennials 2014) 23,5 256 20,7

aportacions a un pla de pensions privat, de manera que la
responsabilitat de decidir quina quantitat estalviar per a
la jubilacié i de gestionar el pla de pensions recau sobre
els individus. Als paisos europeus, inclos Espanya,
I'envelliment de la poblacié ha comportat la reforma dels
sistemes publics de pensions i n’ha reduit la generositat. En aquest context, els millennials tenen l'exigéncia de comencar a estal-
viar per a la jubilacié més aviat que tard, malgrat que, certament, el nivell de renda no els acompanyi. En aquest sentit, les dades
mostren que queda molt per fer: tot i que, als EUA, s'observa un increment en la participacié dels joves en plans de pensions, les
aportacions han reculat arran de la Gran Recessié. |, a Espanya, només el 10,6% dels millennials tenen un pla de pensions, malgrat
que una gran majoria (el 70%) pensa que la pensi6 publica no sera suficient per viure.*

Notes: Els millennials son els joves entre 22 i 33 anys d'edat en I'EFF del 2014, i la generacid X son les
persones de la mateixa franja d'edat (22-33 anys) en I'EFF del 2002. * Riquesa neta és els actius financers
iimmobiliaris menys els passius (deutes). ** La carrega financera és els pagaments per deutes pendents
entre els ingressos de la llar de les llars amb algun tipus de deute pendent.

Font: CaixaBank Research, a partir de dades de I'Enquesta Financera de les Families (2002 i 2014).

En definitiva, la situacié financera dels millennials no és gaire esperancadora, i és fonamental que les decisions financeres que
prenguin en un futur siguin les més encertades. Desafortunadament, malgrat que es tracta d'una generacié amb un elevat capital
huma, la seva formacié financera no és del tot satisfactoria: segons els resultats de I'S&P Global FinLit Survey,> que avalua els
coneixements financers dels joves, el 57% dels nord-americans passen I'enquesta amb un aprovat. A Europa, aquest percentatge
és només del 52%. A Espanya, aquesta xifra baixa fins al 49%. En positiu, és important esmentar que s’ha observat un augment (en
comparacié amb la generacié anterior) en el nombre de joves que recorren al consell d'experts o de familiars amb més experiéncia
o que utilitzen eines digitals per assessorar-se. Aixi, doncs, els millennials tenen al seu abast nombroses eines per ajudar-los a
prendre decisions financeres optimes. El futur ens dira si son capacos d'anar tancant el gap financer amb les generacions anteriors.

Judit Montoriol Garriga i Cristina Farras
CaixaBank Research

3. L'estrés financer fa referéncia a les llars amb una carrega del deute superior al 40% dels ingressos de la llar.
4. Vegeu Barometre de VidaCaixa (2016), <Desmitificant la nova generacid de joves d’Espanya».
5.Vegeu Klapper, L., Lusardi, A.iVan Oudheusden, P. (2015), «Financial Literacy Around the World», Standard & Poor’s Ratings Services Global Financial Literacy Survey.
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